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Strucny popis ucelu, pro které je to adresovano

Sluzby, které maji byt poskytovany obcanim, sdruzenim, nevladnim organizacim, malym a stfednim
podnikim zabyvajicich se nehmotnymi aktivy kulturniho dédictvi pro jejich zhodnoceni (jak z hlediska
kulturniho, tak i ekonomického) bude poskytovan vyskolenymi provozovateli a bude podporen nastroji
vyvinutymi v ramci projektu ARTISTIC, D. T2. 1.4.

Nastroj by mél byt zaméren na soukromé investory, kteri chtéji financné podporit NKD (nehmotné
kulturni dédictvi) a také aktéry NKD, kteri chtéji prilakat soukromé investory, aby je financovali.

[—————
Informace jaké problémy a potreby nam pomuizZou k reSeni (proc stoji za to se
seznamit s projektem, do jaké miry mutZe byt pouziti tohoto nastroje uzitecné pro
cilovou skupinu)

Nastroje by mély pomoci k zvyseni znalosti a pristupu k soukromym investicim (a verejnym aktérdm) pro
valorizaci NKD.

Nastroje by také mély slouzit pro ICH Desku jako nastroj k pomahani aktérdm a investordm.
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Hlavni predpoklady

Nastroje jsou nahrany na www.entributes.eu/artistic.
The tools are uploaded and deployed below www.entributes.eu/artistic.

Poskytovani informaci a pomoc, ktera je poskytnuta aktérim mdze byt velmi pestra a méla by se
prizplsobit regionalnim podminkam aktért, napriklad:

a) Pozvanka zaslana vybranym aktérim;

b) Organizace workshopu, ktery ma zvysit znalosti daného tématu;

c) Organizace jedné zamérené skupiny, ktera ma prozkoumat konkrétni téma, které je spojené se
soukromymi investory, napriklad diskuze o kritériich, ktera maji byt sledovana NKD projekty, aby
byly zajimavé pro soukromé investory;

d) Zasilani materialli o NKD projektech;

e) Shromazd'ovani vstup(;
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Predstaveni na interentu ¢i facebooku

Vyuziti moznosti projektu ESII
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Nastroje, které jsou mezi (mimo jiné) ostatnimi nastroji:
The tools are among others tools:

Sada nastroju

Pokyny

Sbirka kritérii, hlavni témata
Sestaveni tipu a doporuceni
Napovédy (rady) k vytvoreni letaku
Propojit také sbirky:

o Ostatni webové stranky

o Dokumenty a materialy

o0 Video lekce
0 wAudio podcasty
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ESIL Toolkit I: k dispozici pro trénink

1. Due Diligence (nalezita péce) 5. Exit investment

Proc investori chtéji provadét Due Jak investori ukoncuji investice?
Diligence? Jaky je nejvice bézny typ ukonceni

Co hledaji? investice pro obchodni andély?

Jak si vedou v Due Diligence? e Prodej start-upu vétsi spolecnosti
Jak dlouho to obvykle trva? e Upadek

Jak podnikatelé provéruji potencionalni e Nakup akcii novym investorem i
investory? zakladatelem/startupem

Jak predmét ukonceni prichazi béhem
trvani startupu?

2. Company Valuation (ocenéni 6. Andél investuje pro Vas

spolec¢nosti) Kdo jsou obchodni andélé a jaka je jejich
Jaké prvky stoji za ocenénim zacinajici motivace?

spolecnosti? Jaky je typicky investicni proces?

Jaké odlisné pristupy se pouzivaji k urceni | Jak zacit?

hodnoty start-upu? Kolik Casu je potreba na to byt obchodni
Jak a kdy je obvykle sjednano ocenéni? andél?

3. Obchodni podminky 7. Crowdfundingové platformy

Jaky je ucel a rozdil mezi terminovym 7.1 Zadinajici pFirucka

listem, dohodou akcionari a stanovami? Zacinajici prirucka k investovani skrz
Jaké jsou klicové soucasti vétsiny crowdfunding platformy (Jak CF zapada do
terminovych listi/dohod s akcionari? véasného investovani, rozdila, online

Jak se obvykle vyjednavaji a vytvareji zajmové skupiny vs primy, rizika atd)
pracovni podminky? 7.2Vytvoreni portfolia

Jak dlouho to trva? Vytvoreni diverzifikovaného investicniho
4. Spravovani investice a sledovani portfolia pomoci crowdfundingu napric
procesu nékolika crowdfundingovym platformam
Jak a proc¢ andélé sdili své know-how a (riziko diverzifikace prostrednictvim CF,

podporujou financovanim? Jaké bézné vyzvy rekazek, toku informaci)

celi podnikatelé, které by andélé méli uznavat? | 7.3 Spravujte investice a prubézné

Kdy obvykle dochazi k nasledovani na E?gbsg?dﬁfﬁng navazujici na stavajici
obchuzkach a jak fungujiz investicni porfolia (vchu ni misto %JI'O
andély, stavajici portfolio k zvyseni 2. kola
nebo provest validaci trhu prostrednictvim
odmeny)

7.4

Crowdfundingové platformy, spolecné
investice crowdfundingu a spolecné
investice (zaméreni na fondy, andélské sité
a vladni fondy pridélujici fondy vedle davu,
jak to funguje, atd).

This webinar is offered by ESIL
http://events.gobeyondinvesting.com/esil_web_190110
This tool can be used for self-qualification
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ESIL Toolkit II: k dispozici pro trénink

8. Spoluprace mezi BAs a BICs 13. Vedeni sité andélskych investor(
Obchodni a inovacni centra - definice a (balic¢ek je dk dispozici i ve francouzstiné)
sluzby. Praktické aspekty - financovani a sponzori a
Pristup k financovani jako sluzba pro startupy | partneri BA sité

a MSP. Nabor andélskych investor(

Otevrena inovace - brana ke korporacim. Komunikace-co, jak a pro¢ komunikovat?
Proc by méli investori pracovat s EU/BIC s? Management obchodnich toku

9. Navod pro pitch deck/kratkou prezentaci | 14. Obchodni andélska aktivita

Co bys mél védét o spolecnosti. Definice andélského investora

Jaka je pridana hodnota andél(?
Jak obchodni andélé funguji?

Co stoji za uspéchem?

Jakym chybam se vyhybat?
Priprava investicni strategie

10. Tvorba dohody 15. Finan¢ni nastroj pro andélské investory
Zaklady transakce rozdil mezi tvorbou shody | Znalsti intenzivni spolecnosti jako nezbytny
a obchodovanim motor pro védmostni intenzivni regiony
Postup jednani: Slozky pro dobry a vcasny kapitalovy finan¢ni
-business plan nastrok

Prvni filtr Odlisné kapitalové nastroje ruznych regiond
Hodnoceni Zavérecna doporuceni

Ohodnoceni

Terminovy list
Nalezita péce
Zavirani

Dohoda akcionare
Finanéni transakce

11. Propagace a tok zdrojové dohody 16.Pripravenost investor(

-dllezitost Vasi image vyhledavani reseni a Tento modul detailné ukazuje, co podnikatel
vyhledavani obchodniho toku potrebuje védét pri hledani financnich
Vyznam obchodniho toku partnerd, kllicové slozkypitch decku a
Zdroje obchodniho toku zavedeni do obchodniho modelovani
Mnozstvi a kvalita obchodniho toku anejcastéjsi metody ocenovani spolecnosti

12. Postupy a komunikace
Proc potrebujeme postupy?
Procesy pro podnikatele
Procesy pro obchodni andély

This webinar is offered by ESIL
http://events.gobeyondinvesting.com/esil_web_190110
This tool can be used for self-qualification
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Napriklad:
Kritéria, jak soukromy investor najde spravné expozice

- Prevzeti spolecenské odpovédnosti,

- Zaméstnanecka motivace

- Propagace povédomi o znacce

- Podpora regionalni polohy

- Firemni kultura, ktera vyhovuje spolecnosti (image, znacka, cil nebo strategie)

Tyto kritéria by mohly byt pouzity jako pokyn pro diskuzi na workshopu, ve skupiné
respondenttl nebo pri koucovani

Napriklad:
Pouziti spolecenské kulturni odpovédnosti (CCR) jako soucast spole¢enské
odpovédnosti

Stanoveni navratnosti investic (ROI) z CCR napriklad:

- Reklamni hodnota rovnocennosti z (medialnich) zminek
- logo / zminky o vyrobcich,

- kontaktni Cisla,

- zameéstnanecky a zakaznicky stimul,

- vydélek z licenci,

- prava,

- vlastni kapital ...

Tyto kritéria mohou byt pouzity jako pokyn pro diskuzici na workshopu, ve skupiné
respondenttl nebo pri koucovani

Napriklad:
10 tipl pro Uspésné ziskavani financi

- Cisty profil

- spravné posouzeni vlastnich moznosti
- vztah k potencionalnimu investorovi
- trvalé zhodnoceni investora

- kontrola Uspéchu

- volba vhodnych nastrojl financovani
- emocni blizkost

- neustala komunikace

- kreativni napady

- pruhledna prace
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Toto se da pouzit pro vlastni kontrolu.

Napriklad:
Kolekce odkazl e.g:

ehttp://businessmodelyou.com

ehttps://www.europeanesil.eu
ehttp://eurocrowd.org/2018/07/04/cf4esif-report-triggering-participation-collec tion-civic-
crowd-funding-match-funding-experiences-eu-published/ ehttps://www.crowdfundport.eu

ehttp://funder35.it/
ehttps://www.existenzgruender.de/SharedDocs/Downloads/EN/Checklisten-Uebersichten/1

check-Meeting-with-your-bank-What-s-important.pdf?blob=publictionFile

Napriklad:
Kolekce odkazl s linky na videa nebo audiopodcasty

ehttps://www.youtube.com/watch?v=Y1Ru3nnflUA&list=PLKS4gNWhGKZEQKKDIGtNlg26aWonGC_MK
ehttps://www.youtube.com/watch?v=1j9ay1Qcjaw&list=PLKS4gNWhGKZGOCfmlhdCXc8n4fN9K 005
ehttps://ich.unesco.org/en/dive&display=constellation
ehttps://gruenderplattform.de/geschaeftsmodell?ppid=16171
ehttps://www.existenzgruender.de/SharedDocs/Audios/DE/Wie-funktionert-daBusiness-Mo del-

Canvas-im-Unterschied-zum-Businessplan.mp3? blob=audioFile

Nékteré nastroje jsou dostupné v anglictiné, nékteré v narodnim jazyce. Newvsechny jsou
dostupné v anglictiné.

Ne vsechny nastroje (videa a audio podcasty) jsou prelozitelné.
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Hlavni zavery, E————

Opatrné a dikladné sledovani Vas nuti vytvorit kreativni obchodni plan disciplinovaného
premysleni. Napad, ktery se zda skvély mlze vypadat celkové nevyrazny pri blizsim
pohledu na detaily a disla.

« Vytvorenim obchodniho planu, jsou aktéri nuceni kriticky se zabyvat jejich
myslenkou.

« Védomostni mezery jsou rozpoznany a lze je presné uzavrit.

« Alternativy se mohou vypracovat.

 Pozadované rozhodnuti

» Obchodni plan je Gstrednim prvkem pro zvladnuti obtizi se vyrovnat

s obtiznostmi spojené s rozhodujicim prispévkem projektu
Obchodni plan je cennym klicovym elementem. Slouzi mimo jiné:

« Hodnoceni obchodni ¢innosti

« Kontrola obchodnich procesu

« Jako zaklad o rozhodovani o investicich

« Jako zaklad o rozhodnuti o financovani banky, obchodnich andélil nebo ostatnich
investoru

Nastroje na podporu financnich metod poskytované na
www.entributes.eu/artisticsupport aktérim, operatorim a prostfednikim s cilem
vytvorit kvalitni obchodni plan, ktery prilaka potencionalni investory.
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) www.facebook.com/projectARTISTIC

nternehmensberatung und
den landlichen raum GmbH Dr. M www.linkedin.com/in/artistic-
W project @ARTISTIC_CE

@projectartistic

https://lwww.interreg-central.eu/Content.Node/ARTISTIC.html




